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Les incoterms

Objectif: Maitriser les incoterms sous leurs aspects juridiques,
administratifs, logistiques et financiers.

PROGRAMME

b

Définitions et généralités

4+ Historique

4+ Le role des incoterms dans le contrat de vente
4

Présentation des sigles

alyse des 13 sigles

Par sigle

Les ventes au départ
Les ventes a l'arrivée
Les variantes

An

+

4 Par famille
+

+

+

+

Comparaisons entre la version 1990 et la version 2000

 Les incidences sur

L'organisation du transport et l'assurance

Le conditionnement et l'emballage

La livraison

Les formalités douaniéres et le controle des marchandises
Les documents a fournir

Le prix de vente

La facturation

Le paiement
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Le crédit documentaire

# Les cas particuliers

4+ Les stipulations contraires du contrat de vente
4+ Les Liner Terms et les THC (usages des potts)
#+ Les FOB américains
+

Le marché unique

Personnes concernées
Toute personne travaillant
dans le commerce
international.

Pré requis : Aucun.

PEDAGOGIE

Le Formateur

Longue expérience dans le
domaine de I'import-
exportt et dans le domaine
de la formation.

Méthode pédagogique

La démarche consiste a
réaliser des apports
théoriques pour une
meilleure compréhension des
enjeux.

La richesse de la formation
prendra une nouvelle
dimension dans la restitution
des travaux de groupes et
dans les syntheses de
Panimateur.

1 test + 1 application
(facturation export. )
Nombreux exemples et
animations présentés a partir
de la videoprojection.

Ce stage peut étre suivi par
un accompagnement
Coaching Individuel.
Coaching d’équipe.

Intra entreprise
Lieu de formation : dans la
ville de votre choix.

Inter entreprise
Tarif par personne

2 jours

1150 €

Réf: CI018

Catalogue PROFORMALYS - 700 stages inter entreprises — partout en France

Tél: 014874 29 45 - Mail : contact@proformalys.com - Fax: 0148 74 39 98
Informations, dates de stage et inscriptions sur www.proformalys.com




